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SISTEMA DE GESTION EMPRESARIAL

ERP Digital

Toda la empresa en un solo sistema: compras, almacenes, ventas,
finanzas, personas y proyectos conectados, en la web y en el celular.

21 moédulos Multiempresa Hecho para el Peru Web - tablet - celular Analisis con IA
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QUE ES ERP DIGITAL

Una sola plataforma.
Toda laoperacion ala vista.

ERP Digital reemplaza las planillas sueltas, los correos y los sistemas que no se hablan. El pedido se

registra una vez y viaja solo: se convierte en orden, en recepcién, en factura, en pago y en asiento

contable, dejando rastro de quién hizo qué en cada paso.

21 6

modulos que se activan
por separado

1vez

se digita cada dato; el
resto lo hereda

areas del negocio
cubiertas de punta a
punta

Todo conectado
Compras, almacén, contabilidad y
tesoreria trabajan sobre el mismo
dato, sin copiar ni reenviar.

Web, tablet y celular
Se usa desde el navegador, sin
instalar nada. El almacén cuentay
registra desde el celular.

Hecho paraelPert
SUNAT, PCGE, planilla con AFP,
CTS y gratificacion, guias de
remisiéon y consulta de RUC.

© Seguro por disefio
Lo que no se concede, no se ve.
Permisos hasta el campo y
auditoria de cada cambio.

[ ] Presupuestos y Proyectos — Cuadro de avance
Verta valorzada Costreal Vargen o Presupuesto consuida
Sl 225,615.60 S1189,242.69 Si 36,372.91

Avance fisico, gasto y calendario
racion entre os tes s el GlagnoSTico rapidos si el gasto va muy por delante del avance, Se esta gasiando mas rapido de lo que

En que se fue la plata

W s umos — %
B ] sy Wamdeoa O ar%
prespuesoconsumice (N siw  Owosgastos operavos ] 13%
S CEEEEEEE—— S o save o oo e scumio (1169 24259), n e el sespeesio

Curva S — planificado, real y ganado
La grs punteada es lo que tendria que h

aberse gastado segin el cronograma; la rja, o que se gasts;la verde, euinto valia la que efectivamente se ejecuts. Cuandola roja va sobre la verde, cada sol gastado finde menos de un sol de avance.

os/2026 oe/z025

Gada sol gastado produjo S/ 1.32 de avance: el costo va mejor que o presupuestado. EI fitmo va claramente por detrds del plan.

Cada maddulo abre con su tablero: las cifras que dicen si hay que actuar hoy.

ERP Digital - Overview del producto

100 %

trazable: quién, cuando y
con qué documento

Multiempresareal
Varias razones sociales en un
mismo sistema; cada usuario ve
solo las que tiene asignadas.

Inteligencia artificial

Lee documentos de proveedores
y explica las cifras de cada
modulo en lenguaje de gerencia.

Toma de inventarios manual

Inventario inicial: se anota lo que se ve —descripcion,
ubicacién y cantidad— y el material se asocia después
Desde la pantalla, desde el celular o con la planilla de Excel.

+ Nueva toma

TOMA-2026-00011
2026-09-09 - UMANTAPITE — Almacén Um Antapite
7 linea(s) registradas.

En conteo

» por Digital Innovation Solutions SAC - M

La misma aplicacién en el celular.
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EL SISTEMA COMPLETO

21 médulos, 6 areas.
Se activa lo que se usa.

La licencia es por médulo: se empieza por donde mas duele —casi siempre compras e inventarios— y el resto se
suma después, sin reinstalar ni volver a migrar.

Cadena de suministro Ciclo comercial
Lo que se pide, se compra, se recibe y se guarda Lo que se ofrece, se vende, se entrega y se cobra
Comepras Inventarios CRM Ventas
Del pedido a la orden Stock y kardex valorizado Embudo y conversaciones Cotizacion, orden y factura
aprobada
Contratos Punto de Venta
Operaciones Portal de Lo pactado, bajo control Caja que vende sin internet
Mends, recetas vy lista de proveedores
compras : . .
Facturas y pagos en linea Valorizaciéon
Servicio prestado, listo para
facturar
- ] . .
Economico-financiero Personas
Lo que cuesta, lo que se paga y lo que queda Quién entra, qué hace y cuanto se le paga
Contabilidad Tesoreria Reclutamiento Recursos Humanos
Asientos automaticos, Caja, solicitudes y pagos De la vacante al elegido Legajo y planilla peruana
PCGE
Finanzas Presupuestos y
Estados, EBITDA Yy ratios Proyectos
Costoreal y curva S
o Activosycalidad Plataforma
Lo que mantiene en pie la operacién Lo que sostiene a todos los modulos
[
Mantenimiento Calidad Base Seguridad
Equipos, preventivos y OT Hallazgos y procedimientos Empresas y aprobaciones Perfiles y permisos
[
Auditoria Inteligencia de
Quién cambio qué Negocios
Andlisis con IA

Licenciamiento
Suscripcion por médulo

El valor esté en la cadena

Ningin mddulo obliga a los demas, pero juntos

eliminan la doble digitacion: la compra llega sola al - > -’ Recepcién > Factura > Pago - Asiento
almacén, a la cuenta por pagary al costo del

proyecto.

DIGITAL INNOVATION
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AREA 1

- CADENA DE SUMINISTRO

Compras

Convierte una necesidad en una compra con respaldo: pedido del area, cotizaciones, cuadro
comparativo, orden aprobada segln el monto, recepcién en almacén y factura del proveedor. Todo

€n un mismo circuito.

® © ® Compras— Tablero

Compras del mes

S/

Requisiciones pendientes

el mes actual Esperando aprobacion

Atencién de requisiciones

, 20%

OC por aprobar

1

Ordenes por estado

OC abiertas

5

Aprobadas o cor

@ APROBADA
@ BORRADOR
@ RECIBIDA

@ EN_APROBA...
@ RECIBIDA_P..

e e e

Proveedores activos

227

recepcion parcial

50%
13%
13%
13%
13%

Requisiciones por prioridad

@ ALTA
@ MEDIA

1-20%
4 - 80%

Compras por mes (S/)

siz3018

‘= Pedirycotizar
® Solicitud de pedido con

aprobacién por linea.

® Cotizaciones a varios
proveedores.

® Cuadro comparativo que
recomienda al ganador.

©

barras.

® Aprobacién segln reglas por

monto.

Ordenary
aprobar

® Orden de compra con cédigo de

de barras.

v Recibir

® Recepcion con lector de cédigo

® Entregas parciales y excedentes.

® Parte de ingreso y etiquetas.

® Firma del comprador en la orden

impresa.

Lee el documento del proveedor

Se sube el Excel, el PDF o una foto tomada con el celular: el

sistema reconoce proveedor, articulos, cantidades y precios, y

arma la orden para que una persona la revise antes de emitirla.

® © ® Automatizacién — Lineas reconocidas
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Portal de proveedores

Cada proveedor tiene su acceso: ve sus ordenes, sube su

factura con la guia y consulta la fecha de su pago y su voucher.

Menos llamadas, papeles completos.

® © ® Portal del proveedor

S/505.51

den(es) disponible

Subir una factura

DIGITAL INNOVATION
SOLUTIONS SAC

ni compromiso de pago. La factura seré

v . 1

\CTURAS PAGADAS

0

con su comprobante

validada contra la orden de compra y la conformidad de

4



AREA 1 - CADENA DE SUMINISTRO

Inventarios

El catdlogo y la verdad del stock. Cada almacén con su existencia y su kardex valorizado: el costo
viaja con la mercaderia y el inventario contable cuadra con el fisico.

® © ® Inventarios — Indicadores

Valor del inventario

S/195,288.21

0 a costo promedio

Materiales activos Almacenes Bajo stock minimo Movimientos en borrador

5,531 11 3 1

Materiales por reponer Pendientes de confirmar

~ -
® © ® Reposicién automatica
® Catdlogo con variantes, kits, fotos y codigo de Reposicion automética
G [R—
barras. | W[ o = .
el 0.00 15.00 3000 50.00 uiebre de stock si - ° ! M
® Stock por almacén y kardex valorizado. e = " :
Amacén 2300 10,00 2000 3000 oK si - ° ! M
® Toma de inventario desde el celular. - o :
Amacén 1514 2000 40.00 60.00 uiebre de stock si - A
® Reposicion automatica al llegar al punto de )
MENU-ACEITE-VEGETAL GR — ACEITE Amacen 500 2000 1000 000 Beiopumode s _ cEN-v
reorden. T s ’
. o7 s . MENU-ARROZ-EXTRA — ARROZ EXTRA Amacen 12000 50.00 100.00 200.00 oK El - ° ! M
® Guias de remisién y envios por courier. E v
® Codigos SUNAT (Catalogo 25).
(©) operaciones
Planifica el servicio de alimentacién: menu semanal por unidad de operacion, recetas con rendimiento por
comensal y la lista de compras que sale sola del menu. Costo por racién y perfil nutricional a la vista.
® © ® Operaciones — Indicadores de operacién
® Sede principal
Sl‘ 3.58 Jracion
673 raciones - 812.28 kcal - 3 sin receta
Raciones por dia ® Desayunc @ Almuerze @ Cena Perfil nutricional Platos mas repetidos Ingredientes de mayor costo
645 Avena con leche 2% POLLO ENTERO S/ 757.05- 24.2%
812 - 28 fealfeon Ensalada de camote 1x Dofia Gusta de Pollo x 7gr x 10 Und. S/ 750.00 - 24%
— s 350 —_—— A=
o Caldo de Gallina Ix AﬂOZ EXTRA S1281.19 - 9%
- e 526% 8209 Arroz con pollo 1% Leche S1218.40 - 7%
Grasas 27%-18.79 Papa a la Huancaina 1x Gallina Entera x Kg. 51 180.25 - 5.8%
Fideo Tallarin Grueso (Don Maximo) S1123.60 - 4%
e 2 el Camote S/111.24 - 3.6%
ARVEJAVERDE 5/99.14 - 3.2%
Costo por categoria de alimento Total del perioda: S/ 3122.00
Abarrotes S11319.59 Cames S1937.30 Verduras S1365.97 Lacteos S/218.40 FRUTAS Y VERDURAS S/110.16 Embutidos 51107.39
— —— _— - . .
42.3% del cosio 30% del costo 11.7% del costo T del cosio 3.5% del costo 3.4% del cosio
Condimentos S/39.99 Futas §/18.02 ABARROTES S/3.22 Insumos por clasificar Si196
: 3% ded costo :: 6% del costo ‘D 196 del costo ‘Z 1% del costo
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AREA 2 .

CICLO COMERCIAL

De la oportunidad al cobro

El contacto se vuelve oportunidad, la oportunidad se vuelve venta y la venta se vuelve contrato,

servicio y factura, sin pasar datos de un sistema a otro.

“=

Y CRM

Lo que pasa antes de vender, en un solo lugar.
® Embudo de oportunidades arrastrable.
® Bandeja omnicanal: WhatsApp, correo y redes.

® Campanas, plantillas y automatizaciones.

[ ) CRM — Estado de la cartera comercial

“=

£ Ventas

El documento comercial, de la cotizacién a la factura.
® (Clientes con su lista de precios.
® Cotizaciones y 6rdenes de venta con aprobacion.

® Facturacion con su cuenta por cobrar.

LO QUE HAY QUE ATENDER

Oportunidades estancadas

2
1 224,400.00 sin moverse
LA CARTERA

Oportunidades abiertas

6

S/617,900.00 en juego

Por dénde pasan las oportunidades

Cuantas llegaron a cada etapa alguna vez, no cuantas hay paradas hoy: eso s lo que muestra donde se caen

Actividades vencidas

2

de 6 pendientes

Prondstico ponderado

Sl 369,960.00

cada oportunidad por su probabilidad

Conversaciones sin leer

0

1 hilos abiertos

Ganado en el periodo

S/ 0.00

0 ganadas - 0 perdidas

De donde vienen

Oportunidades creadas en el perioda, por origen

Contactos nuevos

6

6 en total

Tasa de conversion

0%

ticket medio S/ 0.00

Nuevo [ ] 1(125%) Origen Cantidad Valor

Contactado [ ] 10125%) Feria minera 3 S/ 286,400.00
Calificado [ ] 2(25 Referido 3 S/353,400.00
Propuesta enviada [ ] 5 Llamada en frio 1 5/7,800.00
Negociacion [ ] Web 1 5/51,200.00
Ganada -

Perdida [ ]

- ”~ - ”~ -~

] Contratos

® Partidas, tarifas y vigencias.

® Adendas con su historia.

® Ejecutado contra pactado.

[ J Contratos — Cartera
LO QUE HAY QUE ATENDER

Vigentes sin proyecio

0

se gasta sin medir &l margen

LA CARTERA

Contratos vigentes

1

0marco(s)

[ ] Valorizacién — El periodo
LO QUE ESPERA UNA DECISION

Enviadas al contralor

valorizacion(es)
EL PERIODO

Servicios senvidos

6

6 personas distintas

ERP Digital - Overview del producto

Por vencer (60 dias)

0

hay que decidir 1a renovacin

[J Puntode Venta

® Turnos con apertura y arqueo.
® Tablet que vende sin internet.

® Descuenta stock al vender.

Vencidos y sin cerrar

sin cobertura

Monto vigente

Sl

498,128.40

con las adendas aplicadas

Planillas sin revisar

0

cargas masivas pendientes

Visitantes

0

servicios fuera del padron

Consumas a revisar

0

0 repefidos - 0 en otro comedor

Padron activo

30

trabajadores de las contratas

25 Valorizacion

® Quién consumid, dénde y a qué
tarifa.
® Carga masiva con revision.

® Aprobacién del contralor.

Adendas sin aplicar

0

no cuentan hasta aplicarse

En borrador

0

todavia sin activar

Contratas blogueadas

0

ded

Aprobado y por facturar

S10.00

valorizaciones aprobadas

DIGITAL INNOVATION
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AREA 3 - ECONOMICO-FINANCIERO

Saber como va el negocio
sin esperar al cierre

fH Contabilidad

Plan de cuentas PCGE.
La compra, la venta y el pago se contabilizan solos.

Cuentas por cobrary por pagar con antigliedad.

Mesa de partes: recibir no es aceptar.

@ Tesoreria
® Solicitudes de caja con aprobacién por monto.
® (Caja chica con rendicion y reposicion.

® Pago al proveedor publicado en su portal.

[~ Finanzas

® Estado de resultados, situacion y flujo de efectivo.
® EBITDA, ratios y presupuesto contra real.

® Reportes configurables, sin programar.

[ ] Presupuestos y Proyectos — Curva S y valor ganado

Curva S — planificado, real y ganado

= PresupuestosyProyectos

® |inea base congelada y comparable.
® Costo real desde compras, cajay planilla.

® Curva S, valor ganado y carta Gantt.

La gris punteada es lo que tendria que haberse gastado segin el cronograma; la roja, 1o que Se gasts; la verde, cunto valia lo que efectivamente se ejecutd. Cuando la roja va sobre la verde, cada sol gastado rinde menos de un sol de avance

360k

276k

184k

ok
ol/z026 0z2/z026 03/2026 oarzoze 05/2026 06/2026 08/2026 oo/2028 10/2026 11/2026 12/2026 o1zoz
= planificado (PV) - ===  costo real (AC) - === valor ganado (EV)
P - eficiencia del costo SP1 - eficiencia del plazo EAC - costo estimado final Desvio estimado
1.319 0.868 Sl 279,465.52 S/ -89,149.50
soles de avance por cada sol gastada titmo real contra el planificada s rindiendo igual contra &l presupuestn aprobado

Cada sol gastado produjo 5/ 1.32 de avance: el costo va mejor que lo 0. Elitmo va

por detrés del plan.

El costo real llega solo, cargado al centro de costos que se pidié al comprar. Contra él se mide la linea base y se ve si cada sol gastado produce un sol de

avance.

CPIl-SPI

valor ganado: costo y
plazo del proyecto

EBITDA

sobre los mismos
asientos, sin exportar

ERP Digital - Overview del producto

PCGE

plan contable general

empresarial ventas y pagos

Auto

asientos de compras,

DIGITAL INNOVATION
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Lagenteylos equipos
que sostienen la operacion

Q. Reclutamiento @] Recursos Humanos
Cubre la vacante con orden. Todo lo del trabajador, en su legajo 360°.
® Requerimiento del area con visto de gerencia. ® Contrato, exdmenes, cursos y entregas de EPP.
® Convocatorias en una web de empleos. ® Asistencia con importacién de marcaciones.
® Embudo de seleccion por etapas. ® Alertas de vencimientos.

e e

Boletas calculadas con la normativa vigente, con
organigrama por cargo y estructura salarial.

s> Mantenimiento Q Calidad
® Hoja de vida de cada equipo. ® Plan de accidn Unico para inspecciones y mejoras.
® Preventivos por calendario u horémetro. ® Biblioteca de procedimientos con versiones.
® Ordenes de trabajo con repuestos y horas. ® Difusion controlada: quién leyd qué.
[ [

Indicadores MTTR, MTBF y disponibilidad. Trazabilidad de cambios por usuario.

Calidad — Tablero del plan de accién

Calidad

Avance del plan de accion de todas las operaciones y cobertura de difusion de los documentos del sistema de gestion

azgos abiertos Avance del plan Fuera de plazo Criticos y altos sin cerrar Inspecciones publicadas Documentos vigentes
Hallazgos por estado Por criticidad Por tipo de hallazgo
'. W NC mayor o 2
NC N 6
’ @ Noiniciado 8% . @ Critica 1o menor

13 @ Abierto 9 - 69% 13 ® Aa 1-8% Observacién ] 4
@ Enproceso 2 @ Media o 4% Oportunidad de mejora (I 1

@ Cemado @ Baja 5-38%

DIGITAL INNOVATION
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AREA 6 - PLATAFORMA

Seguro, auditable
einteligente por dentro

N Base SEGURIDAD
Lo que no se concede, ho se ve

Los permisos se combinan en capas, del mas amplio al mas

Empresas, unidades de operacion, centros de costos
y reglas de aprobacién por monto, con una bandeja

donde cada quien ve lo que le toca firmar. fino.

Empresa cada usuario, sus razones sociales

©) Auditoria Médulo segln la licencia

Registro inmutable de creaciones, cambios y

Menu pantallas por perfil

eliminaciones: quién, cuando y desde dénde.

Modelo ver, crear, editar

Campo ver el documento, no el precio

- Inteligencia de Negocios

EI ERP calcula; la IA interpreta. Analisis por modulo y Perfiles por puesto, roles que se heredan y firma del emisor en

del negocio completo, archivado con su fecha. cada documento.

Licenciamiento por médulo
Licencia firmada criptograficamente, por empresa y periodo. Se activa lo que se usa.

Licencia — Médulos y suscripciones

Médulos y suscripciones
Cada médulo pusde tener su propio vencimiento dentro de la licencia general

Madulo Codigo Estado Vence Dias
Auditoria del Sistema auditoria Licenciado 2026-12-31 ns
Base base Licenciado 2026-12-31 19
Calidad calidad Licenciado 2026-12-31 ik
Compras compras Licenciado 2026-12-31 9
Contabilidad contabilidad Licenciado 2026-12-31 ik
Finanzas finanzas Licenciado 2026-12-31 19
Inteligencia de Negocios inteligencia Licenciado 2028-12-31 19
Inventarios inventarios Licenciado 2026-12-31 u9
Licenciamiento licenciamiento Licenciado —

Operaciones operaciones Licenciado 2026-12-31 u9
Punto de Venta pos Licenciado 2026-12-31 u9
Reclutamiento reclutamiento Licenciado 2026-12-31 u9
Recursos Humanos rrhh Licenciada 2026-12-31 n9
Seguridad seguridad Licenciado 2026-12-31 u9

DIGITAL INNOVATION
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DESARROLLO A MEDIDA

é¢Su negocio necesita algo mas?
Lo desarrollamos para usted.

Si su operacion requiere un moédulo que no estéa en la lista, Digital Innovation lo desarrolla a medida
sobre la misma plataforma: con los mismos permisos, la misma auditoria y conectado a los médulos
que ya usa. No es un sistema aparte.

02 03 04

Disefamos Desarrollamos Acompafinamos

Proponemos pantallas y El médulo nace dentro Capacitacién, manual de
de ERP Digital y se
integra con compras,

Escuchamos

Relevamos el proceso
real, los documentos usuario y soporte para la

puesta en marcha.

flujo, y los validamos con

que ya existen y quién
firma cada uno.

su equipo antes de
programar.

almacén y contabilidad.

Ejemplos de lo que se puede sumar Por qué ERP Digital

Médulos propios de su rubro Integracién con bancos Se empieza por un circuito y se crece por moédulos.
Pensado para la normativa peruana desde el origen.
Balanzas y lectores Apps de campo
Manuales y procedimientos (SOP) de cada médulo.
Reportes a medida Conexion con otros sistemas Un solo proveedor para el producto y lo que venga
Tableros de gerencia Automatizaciones después.

Cuéntenos qué necesita suoperacion

Le preparamos una demostracién con su propio circuito y una propuesta de los médulos

que le convienen.

peru@digitalinnovation.agency - https:/digitalinnovation.agency
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DIGITAL

INNOVATION

Llevemos suempresa
a ERP Digital.

Agende una demostracion sin compromiso. Si necesita un médulo
adicional, lo desarrollamos a medida.

CORREO WEB

peru@digitalinnovation.agency https://digitalinnovation.agency

ERP Digital es el nombre comercial de Digital ERP® - Desarrollado por Digital Innovation Solutions SAC - 2026



